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L’eccezionalità delle offerte 
immobiliari di prestigio di 

“the RE/MAX collection” trova 
riscontro nel mio livello di 

preparazione e specializzazione. 
Solo le selezioni immobiliari 

più uniche trovano posto 
nel programma “the RE/MAX 
collection” - dimore di lusso, 

esclusive, di qualità e bellezza. 
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Capacità 
e Competenze

L’AGENZIA N°1 IN ITALIA 
Del gruppo RE/MAX per fatturato aggregato 
per 6 anni consecutivi dal 2020 al 2025

CON EFFICACIA
Nella mia esperienza, essere un consulente immobiliare 
non significa semplicemente affiancare il Cliente nelle 
operazioni di acquisto o di vendita di una casa. 
La mia vocazione è quella di lavorare innanzitutto 
con e per le persone: è solo dopo aver conosciuto e 
compreso appieno il mio interlocutore, che mi attivo 
per cercare una soluzione effettivamente in sintonia 
con le sue necessità. 
Se è vero che una casa perfetta non esiste, è altrettanto 
vero che con il giusto impegno si può guidare ogni 
persona a fare una scelta calibrata in fatto di rapporto 
qualità/prezzo e davvero vicina alle proprie esigenze 
specifiche.

CON SICUREZZA
Operare all’interno della rete di agenti immobiliari  
RE/MAX, vuol dire moltiplicare all’infinito i valori di 
affidabilità del nostro brand e, ancor più, le possibilità, 
per l’utente, di acquistare o vendere casa seguito dal 
proprio consulente, il quale è sostenuto ovunque in 
Italia dalla collaborazione di un network di colleghi 
preparati. 
In particolare, tra più di 4.750 agenti RE/MAX, ho avuto 
il privilegio di essermi distinto nella classifica dei primi 
Top 50, per tredici anni ed essere tra i migliori agenti 
immobiliari a Milano e in Italia.

CON CERTEZZA
I risultati da me ottenuti valgono più di qualunque 
promessa pubblicitaria: sono sempre stato in grado di 
portare a termine un incarico ricevuto. 
Il primo passo è concordare il prezzo di vendita 
dell’immobile con il Cliente: fino ad oggi ho saputo 
concludere ogni trattativa con la piena soddisfazione 
del mio interlocutore. La condivisione di questa 
procedura non è solo fondamentale, è il mio modus 
operandi: preferisco non accettare l’incarico! 

CON COMPETENZA
La mia esperienza ha solide fondamenta: oltre a una 
specifica professionalità maturata sul campo e arricchita 
dalla formazione e dagli strumenti di innovazione 
tecnologica assicurati da RE/MAX, il mio curriculum 
abbraccia una laurea magistrale e diverse attività che 
hanno reso la mia preparazione completa e sempre 
aggiornata, per essere al fianco del Cliente a… 360°!  

Dal 2018 al 2025

per 8 anni consecutivi
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L’immobiliare numero uno al mondo www.remax.it

Diventare il più grande 
ed innovativo network 
immobiliare italiano

di consulenti altamente 
qualificati, in grado di offrire 
servizidi eccellenza 
ai propri clienti.

Vision
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Mission
Condurre i miei 
clienti nelle transazioni 
immobiliari, 

assistendoli con competenza 
ed etica, garantendo loro 
conclusione di ogni vendita 
e locazione in completa 
tranquillità e sicurezza.

2023

Fatturato

Transazioni

oltre 
8.7 Million 12

Million

2025oltre 
8.3 Million

oltre 
6.8 Million

20222021

10.1
Million

2024

1758
totali

2025

L’AGENZIA N°1 IN ITALIA 
Del gruppo  per fatturato aggregato 
per 6 anni consecutivi dal 2020 al 2025

20 anni 
di crescita
e riconoscimenti 
continui

Class Srl - P.IVA 05376030960 - REA 1816935

In RE/MAX Class 
si concludono

6 
transazioni 
al giorno

OLTRE 

+30.000 AFFILIATI
RE/MAX IN EUROPA

+2.400
UFFICI OPERATIVI

SOLO IN EUROPA

PRESENTE

IN 40 PAESI

IN EUROPA

OLTRE 

+140.000 AFFILIATI
RE/MAX NEL MONDO

+8.000 
UFFICI OPERATIVI
SOLO NEL MONDO

PRESENTE

IN 125 PAESI

NEL MONDO

OLTRE 

+4.750 AFFILIATI
RE/MAX IN ITALIA

+470 
AGENZIE

RE/MAX IN ITALIA

PRESENTE

IN 20 REGIONI

IN ITALIA

CREAZIONE 
MATERIALE 

PROMOZIONALE

CREAZIONE 
CAMPAGNE GOOGLE 

ADWORDS

INTERAZIONE 
CON I SOCIAL 

NETWORK

SERVIZI FOTOGRAFICI, 
VIDEO PROFESSIONALI, 

HOME STAGING

COMUNICAZIONE
DELL’APPENA MESSO 

IN VENDITA

REPORT PERIODICO
DELLE ATTIVITÀ 
E DEI RISULTATI

OPEN HOUSE
VISITA LIBERA 

SENZA APPUNTAMENTO

COLLABORAZIONE 
CON TUTTE LE 

AGENZIE IMMOBILIARI

PAGINA WEB 
CON INDIRIZZO DEDICATO 

SUL SITO REMAX

INSERIMENTO 
DELL’IMMOBILE SU TUTTI 
I PORTALI IMMOBILIARI

RACCOLTA DELLA 
DOCUMENTAZIONE
DI PROVENIENZA

ASSISTENZA
OLTRE IL ROGITO

GESTIONE DI PIÙ 
PROPOSTE PRESE 

DA PIÙ AGENTI

PREPARAZIONE ATTESTATO 
DI PRESTAZIONE 

ENERGETICA

VERIFICA DELLA 
CONFORMITÀ EDILIZIA 

AVVIO REGOLARIZZAZIONE

PROGETTI 
DI RISTRUTTURAZIONE 

Perché i clienti mi scelgono 
Ecco 16 ottimi motivi

16 ottimi motivi per scegliermi | 0605 | RE/MAX nel mondo

L’ECCELLENZA NELLA FORMAZIONE
Collaborazione con SDA BOCCONI

La nostra crescita è costante, così come la tua. Diamo 
priorità allo sviluppo personale dei membri dei nostri team 
attraverso la RE/MAX University: un’innovativa scuola di 
formazione che si dedica al costante miglioramento delle 
performance dei sui attori principali: i Broker Franchisee, i 
Consulenti Immobiliari e le Assistenti d’Ufficio.

RE/MAX University si pone come obiettivo l’eccellenza 
nella formazione ed è per questo che si avvale di formatori 
di comprovata professionalità ed efficacia.
 
Offriamo un programma formativo che segue la risorsa nel 
corso della sua “vita professionale” e che, in un’ottica di 
lungo periodo, è specificamente pensato per la costruzione 
di un team altamente qualificato, sinergico e motivato, che 
sappia rispondere alle esigenze dei nostri clienti.
 
Progettiamo ed eroghiamo percorsi multidisciplinari che 
puntano alla costruzione di professionalità complete, 
mantenendo alta la motivazione e lo spirito di squadra. 
Questo obiettivo viene perseguito attraverso un’offerta 
formativa variegata che prevede l’erogazione di:
 
Corsi d’aula: docenti esperti, esercitazioni pratiche 
e contenuti di alto livello forniscono una formazione 
d’aula eccellente, orientata allo sviluppo di competenze 
indispensabili per performance di alto profilo professionale.

Aule Virtuali: l’Aula Virtuale dei Webinar riflette i contenuti 
e le modalità del normale corso in aula ed è caratterizzata 
da formazione interattiva erogata live via internet.

Aggiornamenti On-site: interventi di esperti e convegni 
d’aggiornamento nella maggior parte delle piazze italiane.

Il valore 
della 
formazione
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DOMANDA IMMOBILI 
Accesso al sito come espressione della domanda. 
Puntiamo molto sulla sponsorizzazione al fine di 
indicizzare quanto più possibile il nostro sito in 
modo che risulti tra i primi risultati di ricerca, questo 
per permettere ai nostri immobili di essere sempre 
in prima linea nella grande “vetrina” del web. 
Ciò riduce notevolmente i tempi di ricerca da parte 
del potenziale acquirente e di conseguenza anche 
i tempi di vendita!

Il giusto prezzo 
FISSARE IL PREZZO GIUSTO, DA SUBITO!
Quando si decide di vendere un immobile il 
primo errore che uno commette è: il valore 
affettivo. Quando fissate il prezzo dell’immobile 
fissatelo guardando il prezzo stesso con gli occhi 
dell’acquirente. I Proprietari che prezzano il loro 
immobile, anche solo del 5% in più rispetto al 
valore di mercato, non riescono in generale a 
vendere. Mettendo in vendita il tuo immobile, 
infatti, probabilmente nel tuo immaginario c’è 
una grande affluenza di potenziali acquirenti 
che vanno a vedere l’immobile e soffermarsi 
sulla decisione di acquisto. L’effetto ottenuto in 
realtà è l’esatto opposto di quello desiderato: 
con il prezzo sbagliato si aiuta a vendere altre 
case proprio nel momento (cioè nelle prime 
settimane) nel quale il tuo immobile ha la 
massima esposizione su tutti i canali. Un prezzo 
elevato per la tua proprietà rende gli immobili 
concorrenti decisamente più attraenti del tuo.

Andamento 
visualizzazioni 
sito 
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SUL VALORE 
DI MERCATO

DEI POTENZIALI 
ACQUIRENTI

LA PIRAMIDE DELLA VENDITA

10%15%

+10%

-10%

-15%

VALORE 
DI MERCATO

30%

60%

75%

90%
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Ciò che mi contraddistingue  
nel mio lavoro è la 

Credibilità
che si fonda su 5 PILASTRI:

Onestà 
Coerenza 
Lungimiranza 
Affidabilità
Gratitudine

Valori 
& Qualità 

che mi contraddistinguono
nel mio lavoro:

Umiltà 
Passione
Rispetto

Professionalità
Esperienza nel settore

Amore per il lavoro 
che svolgo

design by RE/MAX Worldwide | 12

RE/MAX crede fortemente nel progetto Dynamo 
Camp, e per questo ha deciso di impegnarsi in 
maniera concreta per contribuire a donare la felicità 
a tantissimi bambini coinvolti. 
L’isola che non c’è esiste davvero. Si trova a Limestre, 
in provincia di Pistoia. 
Qui, in un’oasi del WWF di oltre 900 ettari, sorge 
Dynamo Camp: la prima struttura di terapia ricreativa 
in Italia, che ogni anno regala a migliaia di bambini 
affetti da gravi patologie una settimana di divertimento 
e serenità. Grazie a Dynamo Camp, i bambini e i 
ragazzi malati vivono una vacanza ricca di avventura 
e di emozioni, svolgendo una serie di attività studiate 
per influire positivamente sull’autostima.

Sostieniamo 
la felicità dei bambini 
di 

13 | Dynamo Camp

Il tuo 
referente 
su Milano

Il tuo referente su Milano | 14

I bambini, supportati dallo Staff di Dynamo Camp e 
sostenendosi vicendevolmente, affrontano piccole 
sfide che li portano a acquisire fiducia in se stessi 
e nelle proprie capacità. Un bambino malato è un 
bambino come tutti gli altri. 
La missione di Dynamo Camp è di dare a bambini 
gravemente malati l’opportunità di tornare ad 
essere semplicemente bambini, di divertirsi in 
spensieratezza, di socializzare, e di fare cose che non 
hanno mai pensato di poter fare: nuotare, andare 
a cavallo, arrampicarsi e soprattutto vivere senza 
paure, lontani dall’ospedale ma in totale sicurezza.

T-SHIRT
SOSPESA
Per tutti i bambini 

e volontari Dynamo

DONA ANCHE TU!

SCAN ME

Top Producer RE/MAX 
per 13 anni consecutivi
dal 2013 al 2025

Dal 2018 al 2025
per 8 anni

consecutivi

ESPERIENZA
Grazie alle persone che mi hanno dato fiducia nel 
vendergli la propria casa, sono considerato tra le 
eccellenze su 4.750 agenti RE/MAX in Italia.  
Top producer RE/MAX, per tredici anni consecutivi 
e docente della University RE/MAX con il compito 
di formare gli agenti RE/MAX in tutto il territorio 
nazionale. 

AMBIENTI
I nostri uffici sono accoglienti e confortevoli.

VISIBILITÀ
Promuoverò il tuo immobile attraverso un piano di 
marketing efficace e testato con successo. 
Selezionerò gli strumenti più idonei per vendere 
la tua casa attraverso un giusto mix di diverse 
iniziative e pubblicità. Il tutto capitalizzando 
la forza del marchio RE/MAX, un marchio che 
richiama acquirenti qualificati non solo dall’Italia, 
ma da ogni parte del mondo.

SUPPORTO
Ti supporterò dall’inizio alla fine della trattativa 
e anche oltre. Il mio obbiettivo farti vivere una 
esperienza magnifica affinché tu possa procurarci 
almeno 5 contatti, persone che hanno le tue stesse 
esigenze.

VALORE DI MERCATO
Essendo RE/MAX leader del settore immobiliare 
per me è facile dare il giusto valore al tuo immobile. 
Grazie al gran numero di immobili venduti in rete 
riesco a fornire un’analisi dettagliata e precisa in 
grado di fotografare lo scenario immobiliare reale.

Perché affidarsi a me | 16

Perché 
affidarsi al

15 | Perché affidarsi a me

NETWORK
Faccio parte del più grande ed innovativo network 
immobiliare presente in tutto il mondo con più di 
140.000 affiliati altamente qualificati, in grado di 
offrire servizi di eccellenza ai propri clienti.

FOTOGRAFA IL QRCODE CON IL CELLULARE 
PER VEDERE UN ESEMPIO DI BROCHURE 

CARTACEA E WEB

SCAN ME

SCAN ME
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Perché scegliere Paolo Caputo 
per la Vendita della tua casa?
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COME INSIEME TROVEREMO 
I POTENZIALI ACQUIRENTI 

COME VERRANO GESTITE 
LE PROPOSTE D’ACQUISTO

COME GESTIREMO LE VISITE 
DEI POTENZIALI CLIENTI 

I SERVIZI FINANZIARI CHE POTREMMO OFFRIRE 
ALL’ACQUIRENTE SCELTO DA TE

Raccolta e verifica documentale 
Verifica urbanistica catastale 

Visure ipotecarie catastali

SERVIZI RE/MAX

Sito RE/MAX
- Privati

- Agenti RE/MAX
- Agenti esterni

Collaborazioni
- Attive

- Passive

Open House

Campagne 
pubblicitarie

- Case Last minute
- Saldi immobiliari

- Black Friday

Contatto diretto  
con il potenziale 

acquirente

Appena messo  
in vendita

Saranno raccolte più 
proposte d’acquisto 

contemporaneamente 
da differenti agenti 

RE/MAX e non

Report periodico

Assistenza oltre  
al rogito notarile

Broker finanziario 
presente in ufficio

Il mutuo perfetto 
per l’acquirente

Broker finanziario 
esterno

Open House

Qualificazione  
cliente acquirente

Campagne  
Google 
Adward

Campagne 
sui social

Cartello Vendesi

Presenza su  
tutti i portali 
immobiliari

Una sola proposta 
di acquisto alla 

volta

Fissare 
appuntamenti 
direttamente  

in loco

SERVIZI RE/MAXSERVIZI RE/MAX SERVIZI RE/MAXTUTTI* TUTTI*TUTTI* TUTTI*

Foto professionali
Render 2D e/o 3D con ipotesi di arredi

Testi pubblicitari ad Hoc predisposti da un insegnante di lettere 
Visita Virtuale in 3D della casa

Video professionale 
Brochure Cartacee e Web ad Hoc 

FASE PROPEDEUTICA
 fondamentale ed  essenziale per 
ottimizzare il processo di vendita

*Servizi standard che dovrebbero offrire tutte le agenzie immobiliari

Il tuo successo inizia qui:

Chiamando ora!

339.31.88.328

FOTOGRAFA IL QRCODE 
CON IL CELLULARE PER 

VEDERE UN ESEMPIO DI 3D

ANALISI COMPARATIVA DI MERCATO 
Stabilire il valore di un immobile da mettere in 
vendita è un momento fondamentale: le condizioni 
e la posizione, l’andamento del mercato e della 
domanda sono gli elementi principali per definire 
il più probabile prezzo di mercato. 

Una valutazione errata porterebbe i potenziali ac-
quirenti verso altri immobili, allungando notevol-
mente i tempi di vendita. 

ASSISTENZA TECNICO-LEGALE 
I consulenti RE/MAX Class si faranno carico di 
recuperare tutta la documentazione relativa al tuo 
immobile, trasferendola al dipartimento tecnico-legale. 

Questi ultimi ne verificheranno la conformità 
urbanistica e catastale, si occuperanno di eventuali 
rettifiche e predisporranno la contrattualistica 
necessaria, garantendo una completa assistenza 
fino al rogito. 

HOME STAGING 
Il termine è composto dalle parole inglesi “home” 
(casa) e “stage” (palcoscenico) e si riferisce alla 
capacità di preparare casa per mostrarla al meglio.

Uno strumento con cui aiutiamo i proprietari di 
casa a valorizzare l’immobile, migliorandone 
l’immagine, col fine di favorire la vendita nel tempo 
più breve e al miglior prezzo. 

FOTOGRAFIE E VIDEO PROFESSIONALI 
La foto è il primo elemento che incuriosisce 
il cliente e lo invoglia a visionare l’immobile. 
Organizzeremo un servizio fotografico professionale 
in modo da esaltare i punti di forza della tua casa. 
Inoltre, grazie a delle video-riproduzioni e la 
realizzazione di tour virtuali in 3D, i potenziali 
acquirenti potranno ammirare la tua casa in ogni 
suo dettaglio comodamente, ovunque essi siano.

PROGETTI DI RISTRUTTURAZIONE 
Appoggiandomi alla nostra rete di professionisti 
abbiamo la possibilità di fornire soluzioni accurate 
per qualsiasi tipo di opera di ristrutturazione: 
dal rinnovo degli impianti fino alla completa 
ridefinizione degli spazi. 

Questo servizio aiuterà l’acquirente ad adattare 
l’immobile alle proprie esigenze e ad avere un 
prospetto chiaro del potenziale investimento. 

SITO DEDICATO E PORTALI ONLINE 
Ogni immobile presente nel portale RE/MAX ha un 
proprio sito dedicato, dove compaiono foto, video 
e tutte le informazioni correlate, comodamente 
scaricabili in una brochure in formato PDF. 

Oggi quasi 75% dei contatti li otteniamo proprio 
grazie al Sito RE/MAX.

Ovviamente per far si che l’immobile sia presente 
ovunque sarà pubblicato sui maggiori portali im-
mobiliari con una visibilità esclusiva. 
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Cosa faremo 
insieme per 
la vendita del 
tuo immobile

VALORE
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SCAN ME

SCAN ME SCAN ME

FOTOGRAFA 
IL QRCODE CON 
IL CELLULARE 
PER VEDERE 
ALCUNI ESEMPI 
DI VIDEO

LA COLLABORAZIONE CON TUTTE  
LE AGENZIE 
Il consulente RE/MAX collaborerà con tutti gli 
operatori immobiliari, anche di altri network, in 
un’ottica di professionalità e reciproca trasparenza. 
Essere colleghi e non concorrenti è la nostra filoso-
fia e i vantaggi sono molteplici: 

Un unico interlocutore che coordina gli appunta-
menti e si occupa delle necessarie verifiche; 

Si elimina il rischio di vedere il proprio immobile 
pubblicato da decine di agenzie, con dati diversi e 
spesso inesatti e con fotografie inadeguate; 

Possibilità di entrare a contatto con tutti i potenziali 
acquirenti, anche con quelli che si sono rivolti ad 
altre agenzie; 

Netta riduzione dei tempi di vendita; Maggiore pro-
babilità di ottenere il valore richiesto per l’immobile. 

CAMPAGNA APPENA MESSO 
IN VENDITA 
Si realizzerà e distribuirà in maniera mirata un vo-
lantino studiato ad hoc per il tuo immobile.

Questo ti garantirà la possibilità di interfacciarti 
con tutti quei potenziali acquirenti della zona che 
fin a quel momento non avevano mai pensato di 
cambiar casa. 

SOCIAL MEDIA MARKETING 
L’utilizzo dei social permetterà di raggiungere 
un bacino più vasto di potenziali acquirenti; la 
pubblicazione del video del tuo immobile su You-
Tube e l’attivazione di campagne mirate su social 
network quali Facebook e Instagram, garantiranno 
un maggior numero di contatti selezionati in base 
al target da noi individuato. 

OPEN HOUSE DAY 
Un evento in un unico giorno e in una specifi-
ca fascia oraria, in cui tutti i potenziali acquirenti 
possono visitare l’immobile sotto la supervisione 
del nostro team di consulenti RE/MAX senza ap-
puntamento. Anche qui tanti sono i vantaggi: 

Maggior affluenza di potenziali acquirenti che 
non si sentono vincolati da un appuntamento in 
un orario ben preciso; 

Più acquirenti nello stesso momento, anche 
di diverse agenzie, assicurano una sana 
competizione e permettono di vendere al miglior 
prezzo possibile; 

La possibilità di concentrare in un unico evento 
tutti gli acquirenti interessati al momento della 
messa in vendita dell’immobile; 

Un intero staff di consulenti pronto a presentare 
il suo immobile; Tempi di vendita molto ridotti. 

NETWORK E DATABASE RE/MAX 
Il tuo immobile verrà proposto ad una lista di 
acquirenti prequalificati, selezionati da tutto il 
network RE/MAX che oggi conta 4.750 consulenti 
in Italia ed è presente in più di 125 paesi nel mondo. 
Ogni immobile viene condiviso nel database  
RE/MAX, in cui tutti i consulenti accedono per tro-
vare la soluzione ideale per i propri clienti. 

CANALI MLS DI CONDIVISIONE
Il Multiple Listing Service (MLS) è una piattaforma 
che permette ai professionisti immobiliari di condi-
videre, all’interno di portali riservati, i propri im-
mobili con colleghi del settore. 
In questo modo il venditore aumenta il bacino di 
potenziali acquirenti e il compratore può accedere 
a un vasto portafoglio d’immobili, avendo sempre 
come unico referente il proprio consulente 
immobiliare di fiducia. 

IL MUTUO PERFETTO PER TE 
Con 24MAX, senza muoversi da casa o dal proprio 
ufficio e senza dovere andare personalmente in 
tutti gli istituti di credito, chi comprerà casa con 
noi potrà avere le migliori proposte di mutuo, in 
base alle proprie esigenze e requisiti.

GESTIONE CLIENTI ACQUIRENTI 
La gestione del cliente acquirente, dall’analisi delle 
esigenze fino alla verifica del reale potere d’acquisto, 
è un momento cruciale nella fase di compravendita. 
La corretta selezione degli acquirenti e la nostra 
capacità di gestire le eventuali obiezioni in sede 
di appuntamento, assicurano il raggiungimento del 
risultato prefissato. 

Open 
House 
Day 
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Milano - Piazza Buonarroti, 25
tel. 02.39.29.71.39

 339.31.88.328

SCAN ME

Devi vendere casa?
Chiamami! 
Sono l’agente RE/MAX 
Giusto per te 

Fotografa il qrcode 
con il cellulare per 

vedere il video della 
nostra nuova sede 
di Milano in Piazza 

Buonarroti 25


